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Consulente immobiliare e Patrimoniale

CREO LA STRATEGIA
PER VENDERE IL TUO IMMOBILE
ALLE MIGLIORI CONDIZIONI.

emanuelevallone.it
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NON SONO
“IL SOLITO"
AGENTE IMMOBILIARE.

Ti mettero a
disposizione

20 anni nel settore
immobiliare, tutte le
mie competenze,

la mia esperienzaq,
la determinazione

e I'energia per
conseguire davvero
il miglior risultato.

SAROILTUO
MIGLIOR
INVESTIMENTO!




PERCHE SCEGLIERMI?

Creola
strategia
per vendere
casa alle
migliori
condizioni

Stanco di valutazioni immobiliari
“a sentimento”?

Stanco dei “soliti” servizi come
Il cartello sul balcone?

Stanco delle poche visite
sul tuo immobile?

In 10 mesi le altre agenize non ti
hanno portato ancora potenziali
acquirenti?

O peggio, non sei riuscito a
vendere?
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LO SPECIALISTA
DELL'OPEN HOUSE

o RISPARMIO DI TEMPO
Grazie all'Open House i potenziali
acquirenti visioneranno il tuo immobile
in un‘unica giornata.

« MARKETING ATTIVO
Massima visibilitd sul territorio e online per
posizionare il tuo immobile al meglio sul
mercato.

« COLLABORAZIONE
Possibilita di far visionare il tuo immobile
anche a clienti di altre agenzie immobiliari
per non precludersi opportunitd di vendita.

« PIU OFFERTE:
Le mie competenze per aumentare le

possibilitd di “chiudere” trattative pari al
valore di mercato.
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CHISONO

Mi chiamo Emanuele Vallone e sono un consulente immobiliare e patrimoniale.

Ho mosso i primi passi nell'immobiliare nel 2004 e da allora ho toccato con mano le
tante sfumature del settore lavorando con tantissimi clienti, costruttori, investitori.

Il mio percorso mi ha portato da procacciatore d’affari a responsabile di agenzia per
poi diventare socio e via via nel tempo a crescere sempre di pil.

Nel 2009 divento socio e Amministratore di una societd immobiliare di compravendita
con mezzi propri avvicinandomi al mondo delle aste e stralci immobiliari.

Contemporaneamente giro Il'ltalia facendo consulenze manageriali alle agenize
immobiliari con I'obiettivo di organizzarle al meglio e farle crescere sia da un punto di
vista di fatturato sia come posizionamento sul territorio.

Per 10 anni ho voluto essere un acceleratore di business creando
valore e mettendo le mie competenze, le mie esperienze ed il mio
esempio al servizio di professionisti e aziende.




PERCORSO
DI STUDI

LE MIE
COMPETENZE
ALTUO
SERVIZIO

Master in Business Administration
presso la Bologna Business School

Marketing spec. Immobiliare
Presso SDA Bocconi

Project Management

presso la Bologna Business School
con il Prof. Alessandro Grandi e il
Prof. Mauro Marini

Negoziazione & Conflict
Management con I'AD Leonardo
D’Urso con ABTC

Marketing online

presso Madri Internet Marketing:
Posizionamento sui motori di
ricerca, Pubblicitd e promozione
online, Web tracking e analisi dei
risultati, Social Media Marketing

Abilitazione agente immobiliare
Presso Camera di Commercio di
Modena, corso e superamento
esame diritto & fisco voto 91/2;
estimo & catasto voto 9;

orale voto 9.




IL MIO COME _
IL MIO PERCHE

Voglio essere

“il miglior
investimento” per
i proprietari che mi
scelgono creando

la miglior strategia
per poter vendere
limmobile alle
migliori condizioni
grazie al mio
Processo
Strategico di
Vendita.

CHIAMAMI!
Saro il tuo
miglior

0 8 investimento!



LA VENDITA .
NON E CASUALITA.
E UN PROCESSO!

Con me
puoi davvero ottenere
il miglior risultato nei giusti tempi!




ILPROCESSO DI
VENDITA
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Consulenza, gestione
Pre e

[ 2 Promozione
'a‘ Open House

Progettazione e attuazione

della miglior promozione . D;le%arazrn?nettmtmuszsalp{er
strategica online e offline Chiudere trattative al miglior
Mandato prezzo e nel minor tempo

Incontro di analisi

e afiancamento

fino al ragito

conilCliente e
conferimento
incarico di vendita
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gt Collaborazione Open House
La miglior strategia Un vero e proprio evento sul
Raccolta per attrarre decine di tuo immobile per raccogliere

. potenziali acquirenti piu offerte in un unico giorno
Documentazione

Costruzione del Fascicole Casa
in tutte le sue sezioni

8 STEP PER:

« Valorizzare al meglio il tuo immobile,

« Renderlo unico sul mercato,

« Fare in modo che si distingua tra tanti,

« Attrarre decine e decine di potenziali acquirenti.

LA STRATEGIA
per vendere casa

ALLE MIGLIORI CONDIZIONI

| D

Negoziazione

L] LTI

immobiliare

C'e una sostanziale differenza tra

vendere e vendere raggiungendo
il miglior risultato desiderato



1° STEP.

ILMANDATO

In questa prima fase mi siedo accanto alla proprietd: ascolto le esigenze, faccio
domande, approfondisco, cerco di capire in che modo io possa essere un valore
aggiunto concreto.

Gli step sono tutti importanti, tuttavia questo & quello che ci indica la direzione da

seguire:

« & qui che definiamo quali attivitd intraprendere per valorizzare al meglio 'immobile,

« quali azioni di marketing adottare per poter avere la massima visibilita sul territorio
e online,

» che tipo di negoziazione avere con i potenziali acquirenti...

Tutte questo verra definito nel nostro accordo scritto.

In un certo senso, & come se vendessimo insieme: tu ci metti I'immobile, io tutte le mie
competenze ed esperienze nel settore immobiliare dal 2004 per raggiungere
veramente il miglior risultato: vendere al miglior prezzo nei giusti tempi.

2° STEP.

RACCOLTA DOCUMENTAZIONE

In questa fase il mio team si occupera di raccogliere tutta la documentazione per

poter redigere il Fascicolo Casa in tutte le sue sezioni:

« documenti di tutti i proprietari,

« eventuali procure,

« planimetria,

« certificazione energeticq,

o relazione tecnicaq,

« l'ultimo bilancio consuntivo e preventivo delllamministratore condominiale
e tutti quei documenti determinanti per la trattativa (esempio la certificazione
dellimpianto elettrico).

Tutto questo per poter essere preparati al meglio durante una trattativa e ridurre
i tempi di vendita.




3° STEP.

LA PROMOZIONE

In questa fase io e il mio team ci occuperemo di progettare la miglior promozione
strategica per il tuo immobile mettendo in campo tutte le mie competenze di
marketing acquisite nel mio percorso accademico e in 20 anni di lavoro.

Non si tratta di mettere solo un cartello sul balcone o 'annuncio in vetrina... quello forse
funzionava 30 anni fa.

Tutte le mie attivitd sono finalizzate a un unico obiettivo:

o dare massima visibilitd al tuo immobile,

« renderlo unico sul mercato,

e non essere svalutato,

« e soprattutto, poter “attrarre” decine e decine di potenziali acquirenti.

Non c’e spazio all'improvvisazione: prima progettiamo le attivitd passo dopo passo e
poi le realizziamo una dopo l'altra.

4° STEP.

LA COLLABORAZIONE

Ci sono agenzie immobiliari che non collaborano.. ti portano solo i client della loro
banca dati.

lo collaboro e ti spiego il perché: la collaborazione & un vero valore aggiunto perché
solo cosi avrai la certezza di aver proposto il tuo immobile al maggior numero di
interessati in breve tempo.

Con me potrai contare sulla forza vendita di decine e decine di altre agenize
immobiliari!

La Collaborazione con altre agenzie immobiliari ci permette di:

« avere piu potenziali interessati allimmobile,

« poter creare l'effetto “principio di scarsitd” tra piu potenziali acquirenti,
e« mMmassimizzare la transazione immobiliare,

 ridurre drasticamente i tempi di vendita,

« avere la certezza di aver “chiuso” al miglior prezzo di mercato.




5° STEP.

IL PRE OPEN HOUSE

Questa ¢ la fase della preparazione minuziosa dell’Open House.

Prevede un protocollo di attivita ben definite e strutturate finalizzate a intercettare
sul territorio tutti i potenziali interessati, i quali saranno ricevuti in ufficio per potergli
far visionare tutta la documentazione del “Fascicolo Casa” e fissare 'orario di visita.

Questo per avere in Open House potenziali acquirenti gia informati sulle
caratteristiche dellimmobile, i quali, se interessati, saranno pronti a sottoscrivere la
loro miglior proposta d’acquisto.

6° STEP.

OPEN HOUSE

N

L'Open House & un vero e proprio evento dedicato al tuo immobile con tanti
vantaggi per te proprietario:

Risparmio di tempo: grazie al’Open House i potenziali acquirenti visioneranno il

tuo immobile in un’unica giornata.

« Collaborazione: possibilita di far visionare il tuo immobile anche a clienti di altre
agenzie immobiliari per non precludersi opportunita di vendita.

« Riduzione dei tempi di vendita: possibilitd di ritirare pit proposte dagli interessati

entro pochi giorni.

« Piu offerte: aumentano le possibilita di “chiudere” trattative. Maggiore probabilitd
di ottenere il prezzo di vendita richiesto.. a volte anche superiore alla richiesta.




7° STEP.

LA NEGOZIAZIONE

C’e una sostanziale differenza tra vendere casa e vendere raggiungendo il miglior
risultato desiderato.

In questa fase mi spendo io personalmente per poter raggiungere la miglior
negoziazione possibile, ovvero trovare il miglior accordo tra le parti.

In questa fase servono abilitd e competenze specifiche che sono contento di
mettertele a disposizione.

Ti chiederai... si bello, ma funziona?

Lo dicono i risultati di tutti questi anni... risultati veri, concreti, tangibili, misurabili: ti
rimando sul mio sito internet nella sezione dedicata per verificarli e leggere le
testimonianze che mi hanno voluto lasciare clienti e professionisti in questi anni di
lavoro.

8° STEP.

PRELIMINARE & ROGITO

In questa fase il mio team organizzerd il preliminare e successivamente I'atto
definitivo di vendita, il rogito.

Definiremo la data e raccoglieremo gli ultimi documenti eventualmente mancanti.
Sarai affiancato passo dopo passo.. ci interfacceremo noi con lo studio tecnico,
I'amministratore di condominio e tutte quelle figure che ruoteranno intorno alla
pratica.

Tutto questo per concludere al meglio questo bellissimo percorso fatto insieme.




FAI PARLARE | RISULTATI

Risultati. Non parole

Tanti mettono in vendita un immobile,
Ma nessuno ha la certezza
di averlo venduto alle migliori condizioni.

Chiamami!
Ti faro vedere case history reali di clienti
che hanno venduto casa
con la massima soddisfazione.
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TESTIMONIANZA

Il mondo finanziario e il mondo immobiliare sono molto piu vicini di quello che non si
pensi.

Mi chiaomo Massimo Gelmuzzi, il mio mestiere € aiutare imprenditori e professionisti a
trovare le migliori soluzioni di investimento per loro e le loro famiglie attraverso un
metodo vero e proprio di investimento.

Sempre piu frequentemente i miei clienti hanno I'esigenza di vendere i loro immobili.
Solitamente questa parte la lasciavo in gestione diretta ai clienti stessi, ma sempre pid’
spesso mi chiedevano se avessi un referente di fiducia su cui appoggiarsi per le inter-
mediazioni.

Ho cosi iniziato a cercare una figura di agente immobiliare che facesse al nostro caso.
Ero fortemente demoralizzato perché sul fronte agenti immobiliari se ne vedono e sen-
tono di tutti i colori, fino a quando non ho conosciuto Emanuele Vallone, un unicum nel
settore.

Una persona estremamente preparata, disponibile e lungimirante, che attraverso un
processo strategico di vendita crea le migliori condizioni per vendere al miglior prezzo
nei giusti tempi.

Ci siamo affidati a lui gid in diverse occasioni con notevole soddisfazioni.

Mi sento di referenziare Emanuele a chi vuole un vero e proprio partner per vendere |l

proprio immobile alle migliori condizioni!
Massimo Gelmuzzi - Private Banker
Leggi sul mio sito internet nella sezione dedicata

centinaia di feedback che clienti e professionisti
mi hanno lasciato in questi anni di lavoro.




DEVI

\ VENDERE
CASA?

RESPIRA.

Chiamami!



CHIAMAMI!
Saro il tuo
mlgllor
investimento!

UFFICIO

Via Unita d'ltalia, 16 - 2° piano

Formigine (Mo)

P.IVA 03249240361

CONTATTI

059/71.45.921
emanuelevallone.it




